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Соглашение с собственником 
 
Региональный представитель должен понимать, что у каждого объекта имеется свой законный хозя-
ин («ничейных» строений не существует). Именно поэтому перед началом любых работ по демонта-
жу доски, необходимо заручиться юридическими основаниями: для этих целей с владельцем заклю-
чается договор купли-продажи материалов (объекта) с оплатой вознаграждения.  
 
Даже в том случае, если объект не имеет паспорта БТИ или других правоустанавливающих доку-
ментов, поиск фактического собственника является обязательным условием.  
 
Наличие соглашения с данным лицом позволит избежать конфликтных ситуаций в будущем, а также 
подтвердит юридическое право регионального представителя на разборку и демонтаж доски. При 
этом размер вознаграждения зависит от ряда факторов:  

 Статус объекта (наличие прав собственности, принадлежность и т.д.);  
 Состояние объекта (год постройки, наличие повреждений, качество пиломатериалов);  
 Удаленность объекта от места хранения и центров логистики;  
 Требования к утилизации оставшихся конструкций;  

 
От ряда этих факторов зависит стоимость объекта. Тем не менее, многие собственники не осознают 
ценности, поэтому не располагают информацией о реальной стоимости объекта. Здесь необходимо 
проявить навыки ведения переговоров: не называть предлагаемую цену первым, а дождаться оценки 
собственником, после чего стараться минимизировать расходы. Торг в данном вопросе весьма 
оправдан – стоит учесть этот важный фактор.  

 
 


